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Odata cu dezvoltarea societatii contemporane relatile comerciale de schimb de marfuri
si servicii au condus la dezvoltarea unei categorii de profesionisti specializati in a oferi know-
how-ul sau serviciile lor unor alti participanti la activitatea comerciala care, din diferite motive,
cum ar fi de exemplu distanta dintre locul unde isi au sediul si locul unde desfasoara diferitele
activitati comerciale, nu pot sa incheie personal unele acte juridice. Acesti profesionigti sunt
intermediarii. Celeritatea cu care s-au dezvoltat relatiile comerciale si in paralel cu acestea
dreptul comercial au condus la diversificarea tipurilor de intermediere in activitatea
comerciala, urmand ca acestea sa fie reglementate de legea, dezbatute in doctrina si
precizate conform practicii instantelor de judecata.

Titlul lucrarii se vrea a fi general, pentru a putea acoperii totalitatea notiunilor gi
formelor acestei complexe institutii juridice, din punct de vedere al Codului Civil din 1865, dar
mai ales in perspectiva intrarii in vigoarea a celui nou.

Lucrarea de fata este impartita in sapte titluri, dupa cum urmeaza: Titlul | - Notiunea de
intermediere in activitatea comerciala. Clasificarea raporturilor juridice de intermediere, Titlul
Il - Rolul reprezentarii in intermedierea in activitatea comerciala, Titlul 1l - Contractul de
mandat cu reprezentare, Titlul IV - Contractul de mandat fara reprezentare, Titlul V -
Contractul de agentie, Titlul VI - Contractul de intermediere ocazionala, Titlul VII - Cazul
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special al persoanei care actioneaza in relatia cu tertii in numele si pe seama ei insasi, dar in
realizarea unui interes juridic $i economic comun.

Titlul | al lucrarii analizeaza notiunea si clasificarea institutiei intermedierii in
activitatea comerciala. Este impartit in doua capitole.

Primul capitol face referire la notiunea , originile si definitia intermedierii.

Intermedierea in activitatea comerciald este o operatiune complexa, care include in
continutul sdu o multitudine de raporturi juridice ce se incheie intre parteneri contractuali
avand denumiri si calitati diferite, desfagurate Tn plan intern ori international.

Independent de figura juridica proprie a fiecarui contract de intermediere, o trasatura
comuna tuturor formelor de intermediere poate fi desprinsa. Aceasta caracteristica
determinanta, comuna tuturor formelor de intermediere, consta in obiectul intermedierii, Si
anume, in aceea ca intermediarul, prin activitatea depusa in baza contractului specific de
intermediere in activitatea comerciala, mijloceste incheierea unor afaceri cu caracter
profesional intre anumiti parteneri ori in interesul unei alte persoane (client), in schimbul unei
remuneratii . Aceasta particularitate confera un caracter oneros contractelor avand la baza
raporturi juridice de intermediere in activitatea comerciala.

Potrivit acceptiunii traditionale, civiliste, a notiunii de intermediere, aceasta are la baza
ideea de reprezentare, in sensul de procedeu tehnico-juridic prin care o persoana, denumita
reprezentant, incheie un act juridic in numele si pe seama altei persoane, numita reprezentat,
efectele actului juridic incheiat urmand a se produce in mod direct si nemijlocit asupra
persoanei reprezentatului .

Potrivit conceptiei sistemului de drept romanist, din care dreptul roméan face parte, exista
o distinctie intre desfasurarea de activitati in numele si pe seama mandantului, sub forma
unui contract de mandat cu reprezentare, sau in nume propriu de catre mandatar dar pe
seama mandantului, sub forma unui contract de mandat fara reprezentare (comision,

consignatie etc.).

In conceptia sistemului de drept anglo-saxon distinctia dintre mandatul cu reprezentare
si fara reprezentare nu exista, ambele tipuri de intermediere imbracénd forma institutiei
,<agency”. Asadar, intermediarii, indiferent daca actioneaza ca mandatari ori comisionari
potrivit sistemului de drept romanist, sunt deopotriva inclusi in notiunea cuprinzatoare de
"agents" (agenti) . Agency se caracterizeaza in sistemul de drept anglo - saxon prin
posibilitatile multiple de adaptare la cerintele si specificul afacerii care formeaza obiectul
intermedierii, precum si prin pragmatism si flexibilitate.

in cazul contractelor in care institutia mandatului (cu sau fara reprezentare) nu se mai
regaseste, intermediarul contracteaza cu tertii in numele gi pe seama sa insasi, iar nu pe
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seama principalului. Contractul este insa tot unul de intermediere, prin aceea ca anumite
efecte decurgénd din actele juridice incheiate de intermediar cu tertii se produc in persoana
principalului. Aceasta imprejurare se justifica prin interesul comun al reprezentantului si al
principalului in executarea contractului de intermediere, interes care este deservit de catre
intermediar prin contractarea cu tertii .

Prin urmare, intermedierea poate fi definita ca fiind acea activitate pe care o persoana
(intermediarul) o presteaza pe seama unei alte persoane (principalul), fie in numele
principalului (in cadrul unui raport juridic de mandat cu reprezentare), fie in nume propriu (in
cadrul unui raport juridic de mandat fara reprezentare), sau in numele si pe seama ei insasi
dar in realizarea unui interes comun cu principalul, activitate in care intermediarul este
prepusul partilor intermediate sau este independent fata de acestea, dupa caz, si care consta
numai in negocierea sau in negocierea si incheierea de acte juridice cu tertii.

Capitolul 1l face referire la clasificarea raporturilor juridice de intermediere in activitatea
comerciald. Astfel, Tn functie de criteriul puterilor conferite intermediarului, distingem patru
tipuri de contracte de intermediere in activitatea comerciala:

a) Contracte de intermediere in care intermediarul actioneaza in relatia cu tertii in
calitate de mandatar cu reprezentare

Contractele de intermediere la care ne referim presupun faptul ca intermediarul
actioneaza, la momentul incheierii de acte juridice cu tertii, in numele gi pe seama persoanei
de la care emana imputernicirea. Asadar, intermediarul dezvaluie (exhiba) tertilor calitatea sa
de reprezentant (adica Tmprejurarea ca el actioneaza nomine alieno), tertii fiind astfel
ingtiintati cu privire la faptul ca efectele decurgand din actul juridic incheiat se vor produce, nu
in persoana celui cu care au tratat incheierea actului, ci In patrimoniul titularului interesului
economic, emitent al imputernicirii.

b) Contracte de intermediere in care intermediarul actioneaza in relatia cu tertii in
calitate de mandatar fara reprezentare

Contractele de mandat fara reprezentare se caracterizeaza esential prin faptul ca
mandatarul (intermediarul) incheie acte juridice cu tertii in nume propriu, insa pe seama
persoanei reprezentate (principalului). Noul Cod civil roméan defineste acest tip de mandat, in
art. 2039. Potrivit textului, mandatul fara reprezentare este contractul in temeiul caruia o
parte, numita mandatar, incheie acte juridice in nume propriu (nomine proprio) dar pe seama
celeilalte parti, numitd mandant, si isi asuma fata de terti obligatiile care rezulta din aceste
acte, chiar daca tertii aveau cunostinta despre mandat.

in viziunea noului cod, mandatul firé reprezentare este genus proximus pentru trei
specii de contracte, si anume contractul de comision, de consignatie si de expeditie. Aceste
contracte nu epuizeaza insa gama contractelor intemeiate pe aceasta institutie juridica. Alte
specii ale mandatului fara reprezentare, care constituie de fapt forme de comision, pot fi
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intalnite in diverse domenii ale comertului, mai ales cel international, cum este spre exemplu
cazul contractului de prestatii terminale, aplicabil in materia transporturilor internationale de
marfuri

c) Contractele de intermediere in care intermediarul actioneaza ca un profesionist
independent, pentru negocierea de afaceri cu tertii sau pentru negocierea si incheierea de
afaceri cu tertii. In aceastad categorie se incadreazd, mai ales, contractul de agentie si
contractul de intermediere (ocazionala).

d) Contracte in care o persoana actioneaza in relatia cu tertii in numele si pe seama ei
insasi, dar in realizarea unui interes juridic si economic comun cu principalul.

in acceptiunea moderna, intermedierea nu se mai reduce la contractele de mandat si
comision, care presupun o reprezentare directa sau indirecta (in acceptiunile acestor notiuni
pe care le vom arata mai jos), ci cunoaste o serie de alte forme contractuale in care institutia
reprezentarii, fie gi indirecta, nu se mai regaseste. Atare situatii speciale presupun ca o parte
sa intre in raporturi contractuale cu tertii in numele si pe seama sa, iar nu in calitate de
mandatar cu reprezentare sau fara reprezentare (comisionar). Cu toate acestea, activitatea
depusa de aceasta este si in interesul cocontractantului, caruia 1i asigura o desfacere mai
eficientd a marfurilor sau a serviciilor prestate. Ca urmare a aceste situatii, intre partenerii
contractuali se stabilesc relatii de conlucrare profesionald, caracterizate prin independenta si,
totodata, interdependenta economica.

Titlul Il al lucrarii analizeaza rolul reprezentarii in intermedierea in activitatea
comerciala. Este impartit in cinci capitole.

Primul capitol se refera la notiunea si felurile reprezentarii.

Din punct de vedere al naturii juridice, institutia reprezentarii este exceptie aparenta de
la principiul relativitatii efectelor actului juridic. Potrivit principiului relativitatii efectelor actelor
juridice civile, un act juridic civil produce efecte numai fatd de autorul ori autorii sai, dand
nagtere la drepturi subiective si la obligatii numai in beneficiul, respectiv in sarcina partilor
contractante, fara a putea sa profite ori sa dauneze tertilor.

Exceptiile de la principiul relativitatii efectelor actului juridic civil au fost clasificate in
dou& categorii: exceptii reale si exceptii aparente. in categoria exceptiilor aparente de la
principiul relativitatii efectelor actelor juridice civile poate fi inclusa si institutia reprezentarii.

Reprezentarea, ca procedeu tehnico-juridic prin care o persoana (reprezentantul)
incheie un act juridic in numele si pe seama altei persoane (reprezentatul), se caracterizeaza
prin aceea ca efectele actului juridic (drepturile si obligatiile) incheiat de reprezentant se
produce in mod direct si nemijlocit asupra persoanei reprezentatului. Prin urmare, actul juridic



astfel incheiat produce efecte intocmai ca in cazul in care ar fi fost incheiat in mod direct de
catre persoana reprezentata.

In ceea ce 1l priveste pe tertul cocontractant, acesta este tinut obligat la toate
consecintele decurgand din actul respectiv, in calitatea sa de parte la incheierea raportului
juridic. Fata de reprezentant insa, actul astfel incheiat nu produce efecte, in masura in care
persoana imputernicita a actionat in numele si pe seama celui reprezentat. Reprezentantul
ramane, asadar, strain de efectele actului juridic incheiat, intre el gi tert nestabilindu-se nicio
legatura contractuala.

Din punctul de vedere al consacrarii legislative a notiunii de reprezentare, vechiul Cod
civil roman si Codul comercial, nu cuprind dispozitii cu caracter general referitoare la institutia
reprezentarii, insa cuprind reglementari ale aplicatiilor acesteia, precum cele privitoare la
contractul de mandat, ca exponent principal al acestei institutii, in art. 1532-1559 din Codul
civil si art. 374-391 din Codul comercial. Doctrina insa a elaborat o teorie generala a
reprezentarii, intemeiata pe reglementarile legale sumare si principiile generale de drept.
Actuala lacuna legislativa este acoperita de Noul Cod civil , care trateaza in mod distinct
institutia reprezentarii in art. 1295-1314.

Pornind de la elementele caracteristice ale institutiei reprezentarii astfel cum aceasta
este reglementata in noua legislatie civila, dar si de la doctrina de specialitate dedicata
acestei institutii nainte de aparitia Noului Cod civil, definim reprezentarea ca fiind acel
procedeu tehnico-juridic prin care o persoana, denumita reprezentant, incheie un act juridic in
numele si pe seama altei persoane, numita reprezentat, efectele actului juridic astfel incheiat
urmand a se produce in mod direct si nemijlocit asupra persoanei reprezentatului.

Reprezentarea se poate clasifica in functie de mai multe criterii, unele legale, altele
numai jurisprudentiale sau doctrinare, astfel:

1) in functie de izvorul sau, reprezentarea poate fi conventionala, legala sau judiciara.

Reprezentarea conventionala este situatia in care incheierea actului juridic de catre
reprezentant in numele si pe seama reprezentatului, ale carui efecte se vor produce in mod
direct in persoana reprezentatului, are la baza imputernicirea de reprezentare acordata de
catre reprezentat reprezentantului. Acest fel de reprezentare este generata de contractul de
mandat, desi cele doua notiuni nu se confunda, asa cum vom vedea mai jos, in contextul
analizei corelatiei dintre ele.

Reprezentarea legala constituie procedeul tehnico-juridic prin care o persoana, numita
reprezentant, actioneaza in numele si pe seama altei persoane, numite reprezentat, in
temeiul unei imputerniciri care nu izvoraste din vointa manifestata de catre partile la un acord,
ci dintr-o prevedere legala. Legea este cea care confera reprezentantului dreptul de a actiona
in numele gi pe seama reprezentatului, dispozitiile legale aplicabile in materie fiind cele care



stau la baza producerii efectelor juridice ale actelor astfel incheiate in persoana
reprezentatului.

Reprezentarea judiciara deriva din imputernicirea data de catre instanta de judecata
unui reprezentant de a actiona pe seama altei persoane, numita reprezentat.

2) Din punctul de vedere al intinderii puterilor conferite reprezentantului, reprezentarea
poate fi generala (totala) ori speciala (partiala).

Reprezentarea generala (totala) constituie procedeul tehnico-juridic prin care
reprezentantului 7i este conferitda puterea de a actiona in interesul reprezentatului pentru
incheierea tuturor actelor juridice ale acestuia, cu exceptia actelor cu caracter strict personal.

Reprezentarea speciala (partiald) difera de reprezentarea generala (totala) prin aceea
ca intinderea puterilor de reprezentare ale reprezentantului este limitata numai la anumite
operatiuni expres determinate ori la acte juridice anume indicate.

Pentru delimitarea conceptului de reprezentare se impune o analiza a corelatiei dintre
reprezentarea conventionala si contractul de mandat cu sau fara reprezentare.

in mod traditional, in dreptul civil roman, reprezentarea std la baza contractului de
mandat. Reprezentarea conventionald nu se confunda insa cu contractul de mandat.

Astfel, contractul de mandat poate fi insotit de puterea de reprezentare, respectiv de
imputernicirea conferita reprezentantului (mandatarului) de a incheia acte juridice in numele
si pe seama reprezentatului (mandantului).

Pe de alta parte, existd mandat care nu este insotit de puterea de reprezentare (mandat
fara reprezentare), acesta fiind exprimat esentialmente prin contractul de comision. Rezulta
asadar ca desi reprezentarea insoteste mandatul, ea nu este o conditie de esenta, ci numai
de natura mandatului.

Noul Cod civil legifereaza ca fiind determinanta clasificarea mandatului in mandat cu
reprezentare si mandat fara reprezentare, in art. 2011, dedicat felurilor mandatului, in
general. Din analiza textelor de lege relevante si avand in vedere studiile doctrinare
efectuate, rezultd ca notiunile de mandat cu reprezentare gi cea de mandat fara reprezentare
sunt susceptibile de doua acceptiuni, in functie de urmatoarele criterii: a) dupa cum
mandatarul actioneaza in numele si pe seama mandantului sau actioneaza in nume propriu $i
pe seama mandantului (principalului); b) dupa cum mandatarul este imputernicit numai sa
negocieze cu tertul, dar fara sa incheie acte juridice cu acesta ori mandatarul este
imputernicit sa negocieze si sa incheie actele juridice cu tertul.

Prima clasificare a notiunii de intermediere, in reprezentare perfecta ori imperfecta, este
adoptata de catre doctrind si se realizeaza in functie de continutul imputernicirii acordate de



persoana reprezentata si de modul in care imputernicitul actioneaza in indeplinirea obligatiilor
sale de reprezentare.

Reprezentarea perfecta constituie acea situatie in care, in temeiul puterilor de
reprezentare acordate imputernicitului, acesta actioneaza in numele si pe seama emitentului
imputernicirii . Prin urmare, reprezentantul apare, in relatia sa cu tertul cocontractant, ca un
simplu intermediar, insarcinat sa incheie operatiuni in interesul altei persoane.

Reprezentarea imperfecta presupune incheierea de acte juridice de catre persoana
imputernicita, cu terti cocontractanti, acte semnate de catre reprezentant in nume propriu,
insa in contul persoanei reprezentate. Cu alte cuvinte, Tn relatia sa cu tertii cocontractanti,
reprezentantul se obliga personal sa execute obligatiile nascute din actele juridice incheiate,
acesta devenind el insusi parte la actele juridice in cauza.

in literatura de specialitate, din punctul de vedere al modului in care persoana
imputernicita si-a adus la indeplinire indatoririle de reprezentare a titularului interesului
economic care sta la baza actului juridic incheiat, reprezentarea a fost clasificata in
reprezentare directa si reprezentare indirecta. in Noul Cod civil nu se intalnesc aceste notiuni
juridice, dar ele nu sunt incompatibile cu cele de mandat cu reprezentare si fara reprezentare.

Notiunea de reprezentare directa desemneaza aceeasi institutie de drept ca si notiunea
de reprezentare perfecta. Notiunea de reprezentare indirectd are aceeasi semnificatie si
continut juridic ca gi notiunea de reprezentare imperfecta.

Al doilea capitol se refera la conditile reprezentarii. Acestea sunt: a) existenta
imputernicirii de a reprezenta; b) manifestarea intentiei de a reprezenta; c) capacitatea i
vointa valabila a partilor.

Ca regula generala, existenta valabila a reprezentarii presupune acordarea imputernicirii
de a reprezenta de catre reprezentat (dominus negotii) reprezentantului, care in temeiul
acestei imputerniciri va incheia actul juridic in numele altei persoane (nomine alieno), iar nu
pentru sine. Imputernicirea pentru reprezentare sau, dacd este cazul, inscrisul care o
constata se numeste procura.

O situatie speciala poate fi retinuta in ceea ce privegte reprezentarea aparenta, care
desemneaza situatia in care tertul contracteaza avand credinta scuzabila si legitima ca
reprezentantul aparent are puteri de reprezentare. Neaducerea la cunostinta tertului
cocontractant a calitatii imputernicitului de reprezentant conduce la obligarea reprezentantului
la toate consecintele ce decurg din actul juridic incheiat, in mod direct si personal, ca parte la
acel act juridic.

Nu in ultimul rand, consimtamantul exprimat de catre reprezentant, cat si de cel
reprezentat, trebuie sa aiba la bazad o manifestare de vointa valabila, din punctul de vedere al



capacitatii civile. De asemenea, este necesar ca aceasta vointa sa fie libera si neviciata, cu
alte cuvinte, sa nu fie afectata de vreun viciu de consimtamant.

Al treilea capitol se refera la efectele reprezentarii. Principiul in ceea ce priveste efectele
reprezentarii este in sensul producerii de efecte in mod direct intre persoana reprezentata si
tertul contractant, cu toate ca actul juridic producator de efecte este incheiat de catre alta
persoand, in calitate de intermediar. In raporturile dintre reprezentat si reprezentant exista
drepturi i obligatii reciproce rezultand din contractul de mandat pe care acegtia |-au incheiat.
Incheierea actelor juridice care constituie obiectul Tmputernicirii Th numele si pe seama
persoanei reprezentate face ca in relatia dintre tertul contractant i reprezentant sa nu se
nasca raporturi juridice producatoare de efecte.

Al patrulea capitol se refera la cazurile speciale ale contractului cu sine insusi si a dublei
reprezentari. Astfel, efectul acestor operatiuni este ca reprezentantul dobéndeste dubla
calitate, atat de creditor cat si de debitor, iar atata timp céat legea nu interzice in mod expres,
trebuie socotite ca valabile.

Al cincilea capitol se refera la incetarea reprezentarii. Reprezentarea conventionale
inceteaza, in afara de cauzele generale de stingere a obligatiilor contractuale (prin executare,
expirarea termenului stipulat in contract, imposibilitatea fortuita de executare a imputernicirii
etc.), din cauzele speciale prevazute de Noul Cod civil, prin renuntarea de catre reprezentant
la imputernicire sau prin revocarea acesteia de catre reprezentat.

Titlul Ill al lucrarii analizeaza contractul de mandat cu reprezentare. Este impartit in
patru capitole.

Primul capitol se refera la notiunea si caracterele contractului de mandat cu
reprezentare respectiv comparatia cu alte contracte apropiate. Mandatul cu reprezentare este
acel tip de contract in temeiul caruia o parte, numita mandatar, se obliga sa incheie, in
numele gi pe seama celeilalte parti, de la care a emanat imputernicirea, numitad mandant, unul
sau mai multe acte juridice. Contractul se prezuma a fi cu titlu oneros daca este incheiat intre
profesionigti, si in toate cazurile are caracter consensual, sinalagmatic, cu titlu oneros, intuitu
personae, cu executare dintr-o data sau succesiva.

Al doilea capitol se refera la conditile de forma ale contractului de mandat cu
reprezentare, adica regimul juridic al mandatului expres, al celui tacit, respectiv al mandatului
aparent. Separat, se impun precizari cu privire la proba contractului. in continuare se
analizeaza si regimul juridic al conditiilor de fond ale mandatului cu reprezentare, si anume
capacitatea, consimtamantul, obiectul si cauza actului.

Al treilea capitol se refera la efectele contractului de mandat cu reprezentare.



in ceea ce priveste obligatiile mandatarului, acestea sunt: de a executa contractul, de a
indeplini indatoririle cu buna-credinta si cu diligenta unui bun proprietar, de a da socoteala, de
a ingtiinta pe mandant cu privire la executarea mandatului, respectiv de a plati dobanzi la
sumele de bani cuvenite mandantului. Separat, se impun precizari in cazul mandatului special
acordat in cadrul activitatii unei societati comerciale, respectiv in cazul incheierii conventiei de
raspundere a mandatarului in cazul neexecutarii actului intermediat de acestia, de catre terti.

in ceea ce priveste obligatile mandantului, acestea sunt: de a pune la dispozitia
mandatarului mijloacele necesare in vederea executarii mandatului, de a plati mandatarului
remuneratia datorata in schimbul executarii mandatului, respectiv de a restitui mandatarului
cheltuielile efectuate pentru executarea mandatului.

Pentru garantarea tuturor creantelor sale impotriva mandantului izvorate din contractul
de mandat, mandatarul are un drept de retentie asupra bunurilor primite cu ocazia executarii
mandatului de la mandant ori pe seama acestuia. In timp ce privilegiul mandatarului, conform
legii vechi, confera acestuia, nu numai dreptul de retentie, ci si posibilitatea de a valorifica
obiectul garantiei pentru a-si satisface creanta, in cazul dreptului de retentie mandatarul are
numai posibilitatea legalda de a retine bunurile p&na cand mandantul achitd creanta
mandatarului.

Efectele executarii contractului de mandat cu reprezentare incheiat intre profesionisti se
circumscriu efectelor pe care contractul le produce in raporturile cu tertii, deoarece
executarea mandatului cu reprezentare presupune tocmai incheierea de acte juridice de catre
mandatar, in calitate de reprezentant, cu terte persoane, in numele si pe seama mandantului.
Examinarea impune o dubla perspectiva: in primul rand, vor fi avute in vedere raporturile care
se nasc intre mandant si terti, iar in al doilea rand, sunt avute in vedere raporturile dintre
mandatar si terti.

Raporturile juridice dintre administrator si societatea comerciala prezinta o dubla natura,
contractuala si legald, facand din relatia nascuta intre acestia o forma speciala a contractului
de mandat cu reprezentare incheiat intre profesionisti.

Al patrulea capitol se refera la incetarea contractului de mandat cu reprezentare.
incetarea este atrasd de oricare dintre cauzele generale de stingere a obligatiilor
contractuale. Prin urmare, mandatul inceteaza, spre exemplu, ca efect al executarii
mandatului de catre mandatar, al expirarii termenului pentru care a fost incheiat contractul, al
realizarii conditiei rezolutorii care afecteaza contractul, al imposibilitatii fortuite de executare
cauzata de pieirea bunurilor care formau obiectul mandatului incredintat etc. Noul Cod civil
enumera cazurile particulare de incetare a contractului de mandat: a) revocarea mandatului
de catre mandant; b) renuntarea mandatarului la contract; c) moartea, incapacitatea sau
falimentul mandantului ori a mandatarului.



Titlul IV al lucrarii analizeaza contractul de mandat fara reprezentare. Este impartit
in cinci capitole.

Primul capitol se refera la notiunea si felurile contractului de mandat fara reprezentare.
Mandatul fara reprezentare este contractul in temeiul caruia o parte, numitd mandatar,
incheie acte juridice in nume propriu, dar pe seama celeilalte parti, numita mandant, si isi
asuma fata de terti obligatiile care rezulta din aceste acte, chiar daca tertii aveau cunostinta
despre mandat.

Al doilea capitol se refera la contractul de comision. Acesta este mandatul care are ca
obiect achizitionarea sau vanzarea de bunuri ori prestarea de servicii pe seama comitentului
si in numele comisionarului, care actioneaza cu titlu profesional, in schimbul unei remuneratii
numite comision.

Caracterele juridice ale contractului de comision sunt: consensual, sinalagmatic, cu titlu
oneros, intuitu personae, cu executare dintr-o datd sau succesiva. Se diferentiaza de
mandatul cu reprezentare prin faptul ca are ca obiect tratarea de afaceri cu caracter
profesional de catre comisionar, insa numai pe socoteala comitentului.

Comisionul poate lua nastere iIn mod valabil atadt in scris, cat si verbal. Proba
contractului insa, in sensul dovedirii emiterii imputernicirii de catre comitent gi a intinderii
puterilor conferite comisionarului, se va face in mod exclusiv pe baza de inscris. De principiu,
mandatul implica puterea de reprezentare, iar in ipoteza in care exista dubii cu privire la
puterea de reprezentare conferita reprezentantului, mandatul acordat va fi cu reprezentare.

Pentru comisionar, acceptarea imputernicirii emise de comitent poate fi expresa sau
poate rezulta din Tnsdsi executarea contractului de catre comisionar. In ceea ce il priveste pe
comitent, manifestarea de vointd a acestuia, in sensul de a acorda imputernicire
comisionarului pentru tratarea de afaceri cu caracter profesional in nume propriu dar pe
seama comitentului, trebuie sa fie totusi expresa.

Regimurile juridice al capacitatii partilor, al cauzei si al consimtamantului sunt identice cu
cele ale mandatului cu reprezentare. Obiectul comisionului il constituie achizitionarea sau
vanzarea de bunuri ori prestarea de servicii pe seama comitentului. O mentiune se impune in
ceea ce priveste regimul juridic al contractului incheiat cu sine insusi, in sensul ca acesta
este permis cu exceptia cazului in care contractele astfel incheiate se dovedesc a prejudicia
interesele comitentului ori a cazului in care partile au prevazut interdictia, in mod expres, prin
dispozitiile contractului de comision.

Din punctul de vedere al efectelor contractului de comision, se va distinge intre efectele
rezultdnd din raporturile juridice interne ale contractului, care deriva din incheierea
contractului, si efectele rezultand din raporturile juridice externe ale contractului, care deriva
din executarea contractului. Intre comitent si comisionar exista acelasi drepturi si obligatii ca
si intre mandant si mandatar.
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Obligatiile comisionarului in cadrul contractului se subsumeaza urmatoarelor idei:

in cadrul obligatiei de a executa mandatul comisionarul are obligatia sa respecte
intocmai instructiunile exprese primite, actiondnd astfel in conformitate cu indicatiile
comitentului. Drept consecinta a caracterului intuitu personae al contractului de comision, de
principiu, comisionarul este obligat sa isi indeplineasca personal atributiile asumate, incheind
el insugi, in nume propriu, acte juridice cu tertii, pe seama comitentului.

Comisionarul are indatorirea de a comunica emitentului imputernicirii stadiul desfasurarii
operatiunilor cu caracter profesional cu tertii, precum si orice modificare a imprejurarilor avute
in vedere de parti la momentul incheierii contractului de comision, care ar putea determina
comitentul la modificarea ori revocarea mandatului incredintat. Comisionarul are indatorirea
de a actiona, in executarea obligatiilor rezultand din contractul de comision, cu buna-credinta
si cu diligenta unui bun proprietar.

Comisionarul are indatorirea, decurgand din calitatea sa de profesionist, de a tine
registre comerciale, prin care sa consemneze identitatea tuturor comitentilor in interesul
carora actioneaza ca si comisionar, precum $i a tuturor operatiunilor comerciale pe care le
executa in nume propriu si pe seama acestora.

Obligatiile comitentului sunt: de a remunera intermediarul in nume propriu, fie potrivit
sumei convenite prin contract, fie prin raportare la valoarea efectiva a muncii prestate,
respectiv rambursarea tuturor cheltuielilor avansate de comisionar in exercitarea imputernicirii
primite.

O analiza separata se impune cu privire la dreptul de retentie al comisionarului. Astfel,
pentru creantele sale asupra comitentului, comisionarul are un drept de retentie asupra
bunurilor acestuia, aflate in detentia sa.

in ce priveste raporturile dintre comisionar si terti, comisionarul incheie in nume propriu
actele juridice cu privire la care a primit insarcinare (semneaza actele respective cu numele
sau), obligandu-se personal fata de terti si devenind astfel parte la raporturi juridice directe cu
tertii cocontractanti. Prin urmare, comitentul apare ca un tert la actele juridice incheiate cu
tertii. Dar, in caz de neexecutare a obligatiilor de catre tert, comitentul poate exercita actiunile
decurgéand din contractul cu tertul, subrogandu-se, la cerere, in drepturile comisionarului.

O precizare se impune cu privire la clauza star del credere. Ca regula, comisionarul nu
raspunde fata de comitent in cazul in care tertul nu isi executa obligatiile decurgand din actul
intermediat. Prin exceptie, comisionarul igi poate asuma in mod expres o raspundere extinsa,
constand in obligatia de a garanta pe comitent cu privire la executarea obligatiilor tertului.

Incetarea contractului de comision se poate produce fie ca urmare a intervenirii uneia
dintre cauzele generale de stingere a obligatiilor, fie prin intervenirea unuia dintre cazurile in
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care Noul Cod civil reglementeaza incetarea contractului de mandat, care se va aplica prin
analogie si in materia contractului de comision.

Al treilea capitol se refera la contractul de consignatie. Acesta poate fi definit ca acel act
juridic prin intermediul caruia una dintre parti, numita consignant, incredinteaza celeilalte
parti, numite consignatar, anumite bunuri mobile, in scopul de a fi vandute catre terte
persoane, in numele propriu al consignatarului, insa pe seama consignantului, contra unui
pret prestabilit, cu obligatia consignatarului de a remite sumele astfel obtinute consignantului
ori de a-i transmite bunul nevandut.

Caracterele juridice ale contractului de comision sunt: consensual, sinalagmatic, cu titlu
oneros, intuitu personae, netranslativ de proprietate. Este o specie a mandatului fara
reprezentare. Se diferentiaza de contractul de comision prin obiectul propriu-zis al acestora.

Contractul de consignatie produce efecte juridice in raportul dintre partile contractante,
consignant si consignatar. Separat, produce efecte juridice care reprezintd consecinta
executarii obligatiilor contractuale.

Printre obligatiile consignantului se afla si cea de a preda consignatarului bunurile
mobile care vor face obiectul contractelor de vanzare-cumparare cu tertii. Cat priveste titlul cu
care bunurile mobile apartindnd consignantului sunt transmise consignatarului. Acestuia din
urma i se pun bunurile in cauza la dispozitie, insa in niciun moment nu Ti este transferat
dreptul de proprietate asupra bunurilor.

Caracterul oneros al contractului de consignatie presupune dreptul consignatarului de a
fi remunerat pentru activitatea prestata, fie la valoarea stabilitd pe baza acordului partilor, fie
cu suprapreturile pe care le va obtine din vanzari, fie la valoarea apreciata de instanta. Daca
consignatarul avanseaza sume semnificative in scopul executarii obligatiilor rezultdnd din
imputernicirea emisa de consignant, este indreptatit sa obtina restituirea sumelor.

Consignatarul are obligatia complexa de a lua in primire bunurile consignantului care
implica, de asemenea, conservarea bunurilor, asigurarea bunurilor si lasarea acestora, pe
intreaga perioada contractuala, la dispozitia libera a consignantului-proprietar.

De asemenea, consignatarul este tinut obligat de indicatiile oferite de consignant prin
intermediul imputernicirii, $i poate sa actioneze, in spiritul calitatii sale de intermediar fara
reprezentare, numai in limitele prevdzute de beneficiarul afacerii. in concluzie, incheierea
contractului de consignatie naste, in sarcina consignatarului atat obligatia de a-si indeplini in
mod corespunzator insarcinarile primite din partea consignantului, cat si obligatia de a
informa pe acesta din urma cu privire la stadiul in care executarea contractului se afla, ori de
a-i recunoaste acestuia posibilitatea de a proceda la inventarierea si controlarea starii
bunurilor date in consignatie.
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Efectul executarii contractului de consignatie consta, asadar, in crearea de raporturi
juridice directe intre consignatar, in calitate de vanzator, si terti, in calitate de cumparatori.
Contractele, cu toate ca sunt incheiate in nume propriu de catre consignatar, beneficiaza
consignantului deoarece acesta are, pe de o parte, calitatea de proprietar al bunurilor
vandute, iar pe de alta parte, calitatea de creditor al sumelor de bani reprezentand
contravaloarea bunurilor.

Nerespectarea oricarora dintre aceste obligatii, de oricare dintre partile contractuale,
atrage dupa sine raspunderea partii in culpa, care poate fi, dupa caz, civila ori penala.

Incetarea contractului de consignatie se poate datora oricareia dintre cauzele generale
de stingere a obligatiilor contractuale. in ceea ce priveste cazurile particulare de incetare a
contractului de consignatie, acesta inceteaza prin revocarea sa de catre consignant,
renuntarea consignatarului, pentru oricare dintre cauzele indicate in contract, precum i in
ipoteza mortii, dizolvarii, falimentului, interdictiei sau radierii consignantului ori a
consignatarului, adica in aceleasi cazuri ca si contractul de comision.

Al patrulea capitol de refera la contractul de expeditie. Este acel contract in temeiul
caruia una dintre parti, numita comitent (client), insarcineaza cealaltd parte, numita
expeditionar (comisionar), ca in schimbul unui comision sa incheie cu tertii, in nume propriu si
pe seama clientului, contractele de transport necesare pentru deplasarea incarcaturii, precum
si sa indeplineasca orice acte gi operatiuni accesorii in vederea efectuarii deplasarii.

Caracterele juridice, obiectul si efectele contractului de expeditie sunt determinate pe
baza de dispozitii legale, insa preponderent de norme standardizate pe cale conventionala
care s-au transformat in uzuri comerciale.

Partile contractului de expeditie sunt comitentul si expeditionarul. Expeditionarul
actioneaza ca un intermediar al comitentului, fara putere de reprezentare, deoarece
negociaza si incheie acte juridice cu tertii in nume propriu si in interesul comitentului. Limitele
libertatii de actiune a consignatarului sunt expres stabilite pe baza contractului incheiat,
intinderea contractului de expeditie neputdnd sa exceada instructiunilor acordate de catre
comitent i acceptate de catre expeditionar.

De cele mai multe ori contractele de expeditie se intemeiaza pe semnarea de catre
clientul-comitent a unor contracte de adeziune, care contin majoritatea drepturilor si
obligatiilor ce se nasc prin incheierea contractului.

in plus fata de efectele pe care contractul de expeditie le creeaza in raporturile dintre
partile contractante, contractul da nastere si la o serie de efecte in raporturile cu tertii.
Acestea din urma se produc drept consecinta a faptului ca expeditionarul trateazd in mod
direct si in nume propriu cu carausul.
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intre parti, principala obligatie a expeditionarului este de a executa imputernicirea
primitd. Separat, acesta este tinut sa il informeze pe comitent cu privire la modalitatea si la
stadiul executarii imputernicirii primite. Pentru executarea acestora exista o serie de sub-
obligatii uzuale: de a organiza transportul marfurilor, in limitele instructiunilor primite din
partea clientului, fara ca, de principiu, sa efectueze el insusi deplasarea marfurilor; de a
efectua operatiunile conexe transportului cum ar fi cele de import-export; de a lua toate
masurile necesare pentru conservarea exercitiului actiunilor judiciare ori arbitrale impotriva
tertilor, in scopul evitarii riscului unor eventuale decaderi; de a valorifica drepturile banesti ale
clientului sadu Tmpotriva tertilor si de a facilita incasarea acestora. Situatii speciale pot sa
apara in cazul in care exista riscul unui pericol care amenintd marfa supusa transportului, ori
in ipoteza in care, pe parcursul desfasurarii deplasarii acesteia, anumite obstacole se
interpun in activitatea expeditionarului ori a carausului. in fata unor asemenea imprejurari,
obligatiile expeditionarului pot suferi anumite modificari in scopul protejarii marfii gi indeplinirii
contractului.

Incheierea contractului de transport cu sine insusi presupune ca expeditionarul,
insarcinat numai cu asigurarea ajungerii marfurilor la destinatie prin contractarea cu terte
persoane, sa se oblige sa efectueze, in plus, si transportul acestora, precum si orice
operatiuni accesorii transportului. Contractarea cu sine insusi are loc numai exceptional si cu
titlu accesoriu activitatii de expeditie pe care expeditionarul o presteaza in interesul clientului
sau.

Cu exceptia cazului in care acest drept este expres prohibit, expeditionarul se poate
substitui cu alti comisionari pentru transport, apelandu-se astfel la intermediari subsecventi
pentru a se ocupa de anumite operatiuni exprese privitoare la organizarea deplasarii
marfurilor. Raspunderea pentru alegerea facuta si pentru faptele substituitului in indeplinirea
imputernicirii comitentului apartine acestuia din urma.

in mé&sura in care, in scopul executdrii contractului este acordatd o imputernicire
colectiva mai multor expeditionari, se considera, de principiu, ca acestia au obligatia de a-si
coordona activitatea. Daca nu arata ca ei trebuie sa lucreze impreuna, fiecare din ei poate
lucra in lipsa celuilalt.

Deoarece este o specie a mandatului fara reprezentare s-a admis dreptul
expeditionarului de a beneficia de anumite garantii in scopul asigurarii satisfacerii creantelor
sale. Cu privire la natura garantiilor, se considera ca expeditionarul beneficiaza atat de un
privilegiu special, cat si de un drept de retentie. Garantiile poartad asupra bunurilor pe care
expeditionarul le detine sau le dobandeste in cursul ori in vederea executarii contractului. In
ceea ce priveste rangul privilegiului expeditionarului, acele creante garantate cu privilegiul
expeditionarului au prioritate asupra oricaror alte creante impotriva comitentului.

Expeditionarul raspunde fata de comitent, atat pentru fapta sa proprie, cat si pentru
fapta carausului, cu toate ca acesta din urma nu este parte la contractul de expeditie. in plus,
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raspunderea expeditionarului este antrenatd si pentru fapta persoanei substituite in
executarea activitatilor de expeditie.

Comitentul are in oglinda obligatiile de a pune la dispozitia expeditionarului marfurile
care urmeaza a face obiectul contractului de transport; de a plati expeditionarului remuneratia
stabilitd pentru activitatea prestatd de acesta din urma; indatorirea de a-i acoperi
expeditionarului orice alta cheltuiala efectuata in vederea executarii contractului.

Incetarea contractului de consignatie se poate datora oricareia dintre cauzele generale
sau speciale de stingere a obligatiilor rezultate din contractul de comision.

Al cincilea capitol de refera la contractul de prestatii terminale. Este acel act juridic in
temeiul caruia una dintre parti, numita comitent, acorda celeilalte parti, numita executant,
insarcinarea de a efectua pe seama sa toate operatiunile finale deplasarii marfurilor, in
schimbul unei remuneratii numite comision.

Mecanismul juridic pe care incheierea contractului de prestatii terminale il presupune,
conduce la scindarea contractului de expeditie in doua contracte distincte, de sine-statatoare,
fiecare fiind in stransa legatura cu deplasarea incarcaturii, insa avand drept obiect
executarea de prestatii diferite. in timp ce contractul de expeditie propriu-zis priveste
incheierea contractului de transport si punerea marfurilor pe traiectoria stabilita pentru
ajungerea la destinatie, contractul de prestatii terminale are in vedere numai partea finala a
deplasarii lor, constand in acele operatiuni necesar a fi indeplinite ulterior ajungerii marfurilor
la punctul final, si in scopul intrarii acestora in posesia destinatarului

Contractul de prestatii terminale nu beneficiaza de o reglementare propriu-zisa, acestuia
urmandu-se a i se aplica regimul juridic al contractului de comision, constituind o varietate de
contract de mandat fara reprezentare.

Obligatiile executantului se rezuma la acele prestatii finale deplasarii marfurilor, sarcinile
sale desavargindu-se prin eliberarea marfurilor titularului indreptatit a le primi. O prima
indatorire esentiald a executantului consta in luarea in primire a marfurilor clientului sau. O
datd cu aceasta poate fi prevazutd obligatia de a intocmi un document care sa ateste
preluarea acestora si urmarea finala va fi obligatia de a executa prestatiile terminale.

Operatorul beneficiaza de anumite drepturi decurgdnd din executarea acestuia, care
variaza de la dreptul de a primi o remuneratie pentru activitatea prestata in interesul
comitentului, la dreptul de retentie si de a vinde incarcatura luata in primire, in masura in care
comitentul nu isi executa obligatiile contractuale asumate.

In cazul indeplinirii defectuoase, cu intarziere ori a neexecutarii efective a obligatiilor
asumate in temeiul contractului, asupra persoanei operatorului de prestatii terminale se
angajeaza raspunderea contractuala , in masura in care conditiile raspunderii civile, tinand de
savarsirea unei fapte constand in nerespectarea culpabila a indatoririlor sale si in producerea
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unui prejudiciu celeilalte parti contractante, sunt intrunite. Operatorul este raspunzator numai
in limitele in care pagubele cauzate de pierderi sau intarzieri ii sunt imputabile lui Tnsusi.
Agravarea raspunderii operatorului poate sa intervina in cazurile in care se constata ca, in
cursul executarii contractului de prestatii terminale, acesta a actionat cu incalcarea cerintelor
uzuale de buna-credinta si de prudenta.

Cuantumul despagubirilor care sunt imputate operatorului, oricarui prepus, mandatar
sau persoana ale carei prestatii operatorul le foloseste pentru indeplinirea serviciilor
referitoare la transport, nu pot sa depaseasca limitele maximale de raspundere prevazute de
Conventia ONU din 1991. Valoarea despagubirilor se raporteaza la unitatile de cont.

in cazurile in care in raporturile dintre comitent si operatorul de prestatii terminale iau
nastere conflicte decurgand din incheierea si executarea contractului, acestea urmeaza a fi
solutionate pe calea instantelor de drept comun ori in fata instantelor arbitrale, in functie de
vointa partilor. Termenul de prescriptie este de doi ani.

Titlul V al lucrarii analizeaza contractul de agentie. Este impartit in trei capitole.

Primul capitol se refera la contractul de agentie in dreptul intern. Este acord de vointa in
temeiul caruia o parte, denumita comitent, imputerniceste in mod statornic cealalta parte,
numita agent, sa negocieze afaceri ori sa negocieze si sa incheie afaceri in numele si pe
seama comitentului, Tn schimbul unei remuneratii.

Caracterele juridice ale contractului sunt: sinalagmatic, cu titlu oneros, comutativ, cu
executare succesiva, consensual, intuitu personae. Acest act juridic poate lua nastere, atat in
mod expres, prin intocmirea unui act in forma scrisa, prin manifestarea de vointa a partilor in
forma verbala, cat si in mod tacit, prin executarea de activitati si luarea de masuri in
conformitate cu prevederile imputernicirii emise de comitent.

in cazul in care agentului ii este acordatd numai o insarcinare in sensul de a negocia
acte juridice cu tertii, fara a-i fi conferitd puterea de reprezentare a comitentului, regimul
juridic al contractului de agentie prezinta asemanari cu cel al contractului de comision, i este
completat cu acesta, ca si drept comun in ceea ce priveste contractele de intermediere fara
reprezentare. In cazul in care agentul este imputernicit atat s negocieze, cat si s& incheie
acte juridice cu tertii in numele si pe seama comitentului, regimul juridic al contractului de
agentie se completeaza cu cel al contractului de mandat, astfel cum am precizat anterior, ca
si drept comun in materia contractelor de intermediere cu reprezentare.

Agentul este un intermediar independent care actioneaza cu titlu profesional. El nu
poate fi in acelasi timp prepusul comitentului. imputernicirea acordatd de céatre comitent
agentului, se poate exercita in una sau mai multe regiuni determinate, astfel cum se
stabileste in contract. Daca prin contractul de agentie nu s-a prevazut in mod contrar, agentul
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poate actiona in interesul mai multor comitenti, pe baza de contracte de agentie distincte
incheiate cu acestia. Totodata, comitentul poate sa acorde imputernicire, cu privire la aceeasi
regiune si pentru acelagi tip de comert, mai multor agenti. Agentului ii este interzis sa
negocieze si sa incheie, pe contul sau, fara consimtamantul expres al comitentului, in
regiunea determinatd prin contract, operatiuni de comert concurente privind bunuri si/sau
servicii similare celor care fac obiectul contractului de agentie.

Contractul de agentie presupune producerea de efecte in primul rand in raporturile
dintre partile contractante, drept consecinta a incheierii contractului si a acceptarii clauzelor
acestuia. Cu privire la obligatia agentului de a executa imputernicirea primita, in primul caz, in
care insarcinarea agentului are in vedere numai negocierea cu tertii, executarea contractului
de agentie presupune identificarea tertilor indicati in contract sau a tertilor care indeplinesc
criteriile mentionate in mandatul acordat, tratarea cu acestia de clauze si conditii pentru a
raspunde nevoilor comitentului, care sa fie incluse in acte juridice de natura celor indicate de
acesta din urma. Contractarea efectiva va fi facuta in mod direct de catre comitent cu tertii,
agentului nefiindu-i acordata, in aceasta ipoteza, puterea de reprezentare, prin posibilitatea
angaijarii juridice a comitentului n raporturile cu tertii.

in cel de-al doilea caz, in care imputernicirea agentului nu se rezuma la negocierea de
viitoare contracte in interesul comitentului, cu priveste gi contractarea cu terte persoane in
numele si pe seama acestuia, atributiile agentului prezinta o natura complexa, apropiindu-se
de cele ale mandatarului din cadrul contractului de mandat cu reprezentare. in aceasta
ipoteza, agentul beneficiaza de puterea de reprezentare, in temeiul careia ii este permis sa
reprezinte interesele comitentului in mod direct, actionand ca un simplu intermediar cu
reprezentare in raporturile cu tertii. Agentul isi dezvaluie astfel calitatea de intermediar, terii
avand cunostinta de imprejurarea ca trateaza cu o persoana de legatura, iar nu cu adevaratul
titular al drepturilor dobandite si al obligatiilor asumate in temeiul actelor incheiate.

in cazul in care agentul isi substituie o altd persoana in executarea contractului, agentul
este raspunzator pentru subagent. Separat, in masura in care agentul se afla in imposibilitate
de a continua executarea obligatiilor ce fi revin, trebuie sa il ingtiinteze de indata pe comitent,
sub sanctiunea platii de daune-interese. Totusi, in lipsa unei stipulatii contrare, agentul poate
reprezenta mai multi comitenti, iar comitentul se poate folosi in acelagi timp, in aceeasi
regiune si pentru acelasi comert de mai multi agenti.

Agentul nu poate achizitiona, spre exemplu, el insugi bunurile pe care principalul le
vinde prin intermediar, incheind astfel un contract cu sine insusi, decat in masura in care
obtine, in prealabil, acordul principalului.

O alta obligatie a agentului este sa i procure gi sa ii comunice comitentului pentru care
actioneaza informatiile privitoare la regiunea sau regiunile stabilite in contract, care I-ar putea
interesa pe acesta, precum si toate celelalte informatii necesare de care dispune. Per
general, agentul este obligat sa isi aduca la indeplinire sarcinile de aga maniera incat sa
garanteze conditii cat mai avantajoase pentru comitent.
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in final, agentul este obligat sa respecte In mod corespunzator instructiunile rezonabile
primite de la comitent, tindnd seama de caracterul imperativ, indicativ sau facultativ al
acestora.

Comitentul este obligat:

a) sa puna la dispozitie agentului in timp util gi intr-o cantitate corespunzatoare mostre,
cataloage, tarife si orice alte documente necesare agentului pentru executarea imputernicirii
sale, referitoare la bunurile sau serviciile respective;

b) sa furnizeze agentului informatiile necesare executarii contractului de agentie;

c) sa il instiinteze pe agent intr-un termen util atunci cand va prevedea ca volumul
operatiunilor cu caracter profesional va fi sensibil inferior celui pe care agentul l-ar fi putut
anticipa in mod normal;

d) sa plateasca agentului remuneratia in conditiile si la termenele stabilite prin contract
sau prin lege;

e) sa indeplineasca orice alta obligatie care fii revine potrivit contractului si dispozitiilor
legale.

Fata de efectele diferite pe care contractul de agentie le produce in raporturile dintre
comitent si terti, In functie de continutul Tmputernicirii acordate agentului, rezultd ca acel
contract de agentie in baza caruia s-au nascut raporturi juridice intre comitent si terti, prin
incheierea de acte juridice, nu produce niciun efect fata de terti. Pe cale de consecinta,
contractul de agentie nu creeaza raporturi juridice intre agent si terti.

Cu toate acestea, prevederile legale in materia contractului de agentie cuprind anumite
dispozitii privitoare la executarea obligatiilor rezultate din contractele incheiate de catre
comitent cu tertii, In temeiul activitatii de intermediere a agentului. Aceste dispozitii privesc
plata pretului si reclamarea viciilor bunurilor sau serviciilor care formeaza obiectul
contractului.

Contractul de agentie inceteaza pentru urmatoarele cauze: expirarea termenului pentru
care contractul a fost incheiat, denuntarea unilaterald a acestuia de catre parti, ori rezilierea
contractului in cazul unei neindepliniri din culpa grava a obligatiilor contractuale.

Contractul de agentie convenit de parti a avea o durata determinata, care continua sa fie
executat de acestea dupa expirarea sa, se considera transformat automat, de drept, intr-un
contract pe duratd nedeterminata. Incetarea contractului pe duratd nedeterminata se va face
doar prin denuntare unilaterala cu preaviz.

Ca efect al incetarii, agentul este indreptatit s& primeasca din partea comitentului o
indemnizatie, Tn masura in care a procurat noi clienti comitentului sau a sporit semnificativ
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volumul operatiunilor cu caracter profesional cu clientii existenti, iar comitentul obtine inca
foloase substantiale din operatiunile cu acesti clienti. Suplimentar, agentul are dreptul de a
primi despagubiri pentru cazurile in care incetarea contractului de agentie, ii cauzeaza
acestuia anumite prejudicii.

Al doilea capitol se refera la aplicatii ale contractului de agentie. Este impartit in doua
subcapitole.

Subcapitolul | trateaza intermediarii in cadrul pietelor reglementate, a instrumentelor
financiare si a burselor de marfuri.

Notiunea de piata de capital reprezinta concret raportul juridic compus din participantii la
piata reglementatd care tranzactioneaza capitaluri, adicd instrumentele financiare
tranzactionabile (obiectul raportului) precum si drepturile si obligatile care se nasc intre
participanti cu privire la obiecte sticto sensu, cunoscute si ca operatiuni de piata. Faptul ca
fiecare element al raporturilor juridice este reglementat face ca piata de capital sa fie o parte
din piata reglementata.

Intermediarii autorizati sunt: societati de servicii de investitii financiare autorizate de
C.N.V.M., institutii de credit autorizate de Banca Nationala a Romaniei, in conformitate cu
legislatia bancara aplicabila, precum si entitati de natura acestora autorizate in state membre
sau nemembre sa presteze servicii de investitii financiare. Categoria intermediarilor din cadrul
pietei de capital poate fi subsumata, conform clasificarii intermedierii in functie de criteriul
puterilor conferite intermediarului, ca acestia actioneaza in numele gi pe seama clientului sau,
deci in calitate de mandatar cu reprezentare.

Prima categorie de intermediari stabilita de catre lege o reprezinta societatile de servicii
de investitii financiare (SSIF). Tot legea defineste SSIF ca fiind o persoana juridica, constituita
sub forma unei societati pe actiuni, emitente de actiuni nominative, conform Legii nr. 31/1990,
care are obiect exclusiv de activitate prestarea de servicii de investitii financiare si care
functioneaza numai in baza autorizatiei CNVM. De aici rezultd faptul ca in baza dreptului
comun o SSIF trebuie sa parcurga procedura de inmatriculare in registrul comertului urméand
ca in acelagi timp sa obtina autorizarea CNVM. Ambele proceduri sunt imperative.

Cerintele ce trebuie indeplinite pentru functionarea valabila a unei SSIF sunt un rezumat
al conditiilor, atributiilor, obligatiilor si raspunderii organelor de conducere, administrare i
control ale unei SSIF. Practic, SSIF trebuie sa asigure calificarea, profesionalismul,
integritatea administratorilor, conducatorilor, auditorilor s$i persoanelor din cadrul
compartimentului de control intern.

Administrarea si conducerea SSIF se va realiza doar prin sistemul unitar. In cadrul
organului deliberativ al SSIF rolul esential il au, ca si in dreptul comun, actionarii. in cadrul
legii speciale acestia se clasifica in actionari semnificativi si ceilalti actionari. In final, Aparatul
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de control intern este formar din trei compartimente reglementate: de control intern, de audit
intern si de audit extern.

Administrarea speciala intervine atunci cand se constata disfunctionalitati majore in
cadrul societatii de intermediere, care se datoreaza uneia dintre situatiile prevazute de lege.
Procedura lichidarii administrative se va realiza conform dreptului comun adica conform
legislatiei aplicabile dizolvarii si lichidarii societatilor comerciale, completata cu normele
speciale ale CNVM. Procedura insolventei se va realiza intdi dupa normele stabilite de
legislatia pietei de capital care se vor completa cu normele generale stabilite in legea
procedurii insolventei.

Un SSIF avand nationalitate si sediul in Roménia poate presta servicii de investitii
financiare intr-un stat membru , liber si fara nici o restrictie, fie prin deschiderea unei
sucursale fie prin prestarea directa de servicii de investitii financiare in baza principiului
comunitar al liberei circulatii a serviciilor.

~

Legea mai reglementeaza ca intermediari autorizati si institutile de credit autorizate. In
mod obisnuit acestea desfagoara numai activitati cu instrumente financiare monetare care se
tranzactioneaza doar pe piata monetara, dar prin largirea obiectului de activitate, astfel incat
sa cuprinda si instrumente financiare sau instrumente financiare derivate, aceste institutii vor
participa si la tranzactiile de pe piata de capital.

Cel mai important element referitor la activitatea intermediarilor in cadrul pietei de capital
este incheierea contractului de prestare de de servicii de investitii financiare. Acesta
reprezinta actul juridic intre o parte, emitent sau investitor, care detine instrumente financiare
pe care doresgte sa le tranzactioneze, si cealalta parte, intermediarul autorizat, care presteaza
in numele si pe seama investitorului servicii de investitii financiare fiind singurul in masura sa-
i faciliteze accesul pe piata reglementata in vederea indeplinirii scopului emitentului.

Notiunea de reguli de conduita poate fi asimilata celei de efecte al contractului, chiar
daca legea nu are intentia de a sistematiza drepturile si obligatiile. Articolele aferente
traseaza o serie de reguli generale, de principii, dupa care orice intermediar trebuie sa se
ghideze in relatia cu clientii in special dar nu numai. Printre aceste principii se numara cel cu
privire la onestitatea, impartialitatea, diligenta profesionala si intentia de proteja interesele
investitorilor de care orice intermediar trebuie sa dea dovada. Apoi, se face vorbire de
angajarea eficientd si responsabila a resurselor pentru a presta orice servicii de investitii
financiare, de a solicita gi transmite informatii corecte privind persoanele implicate si
experienta acestora, actele, documentatia, obiectivele si rezultatele serviciilor prestate in
cadrul contractului, de evitarea aparitiei unor conflicte de interes, de respectarea legii si a
dispozitiilor CNVM.

Prima dintre obligatiile intermediarului este de informare a clientului. Obiectul informarii
se refera la toate aspectele relevante nasterii, modificarii, indeplinirii sau stingerii contractului.
In mod concret, obligatia de informare cuprinde etapele informarii precontractuale, apoi cea a
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informarii contractuale care se va realiza prin mijloace directe, prin publicitate si in mod
continuu.

Deoarece contractul de prestari de servicii de investitii financiare este doar o specie a
celui de mandat, executarea mandatului se face in numele si pe seama clientului. De aici
rezulta ca efectele se produc direct in patrimoniul clientului. Intermediarul isi asuma doar o
obligatie de prudenta si diligenta in ceea ce priveste rezultatul activitatii de prestari de servicii
de investitii financiare, afara de culpa sa. Concret, executarea mandatului primit in temeiul
unui contract de intermediere specific pietei de capital reprezintd executarea ordinelor
clientului.

in ce priveste mandatul cu sine insusi, unica conditie ca sa fie legal este ca
intermediarul sa transmita investitorilor toate informatiile relevante privind tranzactiile in care
contrapartea este chiar intermediarul . Prin aceasta se permite clientului sa verifice personal
respectarea intereselor lui.

Privilegiul mandatarului se va aplica asupra tuturor fondurilor si bunurilor pe care
intermediarul le detine pentru client, atunci cand remuneratia nu ii este achitate impreuna cu
toate cheltuielile pe care le vom analiza in cadrul obligatiilor clientului.

Separat, obligatia de a da socoteala si de pastrarea in siguranta a activelor clientilor
reprezinta obligatia imediata a oricarui intermediar de a raporta in conditiile legii indeplinirea,
refuzul sau imposibilitatea de findeplinire a mandatului incredintat de client. Tot aici
intermediarul este obligat a pastra in siguranta instrumentele financiare si fondurile acestuia,
si ii este complet interzis sa dispuna de fondurile clientilor.

In sfarsit, obligatia prevenirii conflictului de interese intre clienti reprezinta necesitatea de
a pastra o anumita ordine intre diferitii clienti, uneori de a refuza chiar primirea de ordine din
partea anumitor persoane care ar pune intermediarul sau alti clienti ai acestuia in situatia unui
conflict de interese.

Clientul va avea aceleasi obligatii ca si un mandant. Vom analiza astfel: obligatia de a
pune la dispozitie mijloacele necesare indeplinirii mandatului si de a informa intermediarul;
obligatia de plata a remuneratiilor cuvenite; obligatia de restituire a cheltuielilor facute de
intermediar pentru executarea contractului.

Contractul de prestari de servicii de investitii financiare, ca o specie a contractului de
mandat comercial este supus acelorasi cauze de incetare ca gi acesta din urma. Legea pietei
de capital nu reglementeaza decat cazul cel mai important dintre acestea cum ar fi faptul ca
fiind un contract intuitu personae, cu posibilitatea de a fi incheiat pe duratad nedeterminata,
legea permite clientului sa denunte unilateral contractul fara ca acest fapt sa induca o plata a
unor despagubiri.
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Pentru validitatea incheierii unui astfel de contract la distanta, intermediarul trebuie sa
solicite si obtina Tn scris consimtamantul clientului (investitorului). De asemenea pentru orice
operatiuni intreprinse in temeiul unui contract de prestari de servicii de investitii financiare
care urmeaza a se desfasura la distanta, ori pentru obtinerea consimtamantului ca ordinele
clientului vor putea fi transmise gi receptate si la distanta, trebuie sa existe un acord scris
prealabil.

Activitatile desfasurate in cadrul bursei de marfuri sunt asimilate unei piete reglementate
de sine statatoare.

Bursa de marfuri reprezintd o societate comerciala pe actiuni, constituitd conform
prevederilor Legii nr. 31/1990 privind societatile comerciale, republicatd, cu modificarile gi
completarile ulterioare, autonoma in raport cu participantii la piata si care presteaza servicii
de utilitate publica pentru membrii gi clientii sai, precum si pentru orice altd persoana juridica
sau fizica a carei activitate interfereaza cu pietele administrate de bursa de marfuri

Societatile de brokeraj reprezinta acele societati comerciale constituite in baza Legii nr.
31/1990, recunoscute ca intermediari profesionisti in bursa de marfuri, detindnd calitatea de
membru actionar al unei burse de marfuri sau de membru afiliat al acesteia, avand ca obiect
de activitate prestarea serviciilor de brokeraj.

Subcapitolul Il trateaza intermediarii in domeniul asiqurarilor si/sau reasigurarilor.

Marea majoritate a activitatilor de asigurare se incheie prin persoane interpuse, care
actioneaza in numele gi pe seama lor, si care comercializeaza diferitele servicii ale unui
asigurator punandu-le la dispozitia posibililor clientilor interesati . Acestia sunt intermediarii in
asigurari.

Astfel, intermediarii in asigurari, in sensul legii, sunt persoanele fizice sau juridice,
denumite in continuare broker de asigurare, asistent in brokeraj, agent de asigurare,
subagent sau agent de asigurare subordonat, care desfasoara activitate de intermediere in
asigurari, in schimbul unui/unei comision/remuneratii, autorizat sau inregistrat in conditiile
stabilite de prezenta lege si de normele emise in aplicarea acesteia, precum si intermediarii
din statele membre care desfasoara pe teritoriul Romaniei activitate de intermediere in
asigurari, conform dreptului de stabilire gi libertatii de a presta servicii, dupa caz . Pentru
activitatea de reasigurare terminologia este doar aceea de broker de reasigurare, si cuprinde
acelasi atributii adaptate la specificul reasigurarilor. Asadar, intermediarii se clasifica conform
criteriului relatiei juridice pe care o au cu principalul (persoana de la care primesc
imputernicirea), in care actioneaza in numele si pe seama asiguratorului, care actioneaza
independent de persoana de la care primesc imputernicirea si cei care actioneaza ca prepusi
ai intermediarilor din cele doua categorii anterioare.

Principala conditie pe care trebuie sa o indeplineasca orice intermediar persoana fizica
care doreste sa activeze pe piata asigurarilor este aceea de a fi inregistrata de catre Comisia
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de Supraveghere a Asigurarilor. Inregistrarea nu are valoarea juridica a unei autorizatii, CSA
neavand in atributii s valideze un intermediar persoana fizica ci doar sa aiba evidenta
acestora.

Intermediarul dobandeste calitatea de comerciant, deoarece el savarseste fapte de
comert obiective, prevazute de art. 3 din C. Com. Concomitent, devenind comercianti
persoane fizice dobandesc drepturile dar si obligatiile profesionale ale acestora . Conform
Noului Cod Civil, intermediarii in asigurari devin profesionisti care trebuie sa-si organizeze
activitatea sub forma unei intreprinderi, cu toate consecintele juridice ce decurg.

Principala conditie pe care trebuie sa o indeplineasca agentul de asigurare persoana
juridica este ca trebuie sa obtina din partea unui asigurator un contract de agent. Principala
categorie de persoane juridice sunt brokerii de asigurare care sunt profesionigti independenti
care negociaza pentru un client personal incheierea de contact de asigurare cu diferiti
asiguratorii.

Odata ce i se permite sa inceapa activitatea intermediarul in asigurari pot desfasura
activitati atat pe teritoriul Romaéaniei cat si pe cel al UE, beneficiind astfel de o libertate de
stabilire oriunde n cadrul statelor membre. Activitatea intermediarilor in domeniul asigurarilor
si/sau reasigurarilor consta in incheierea de contracte de asigurare in numele si pe seama
asiguratorilor sau in numele si pe seama clientilor. Pentru a putea negocia si incheia
contractele ei trebuie sa aiba in prealabil de la asiguratori o imputernicire sau sa incheie cu
clientul un contract de mandat.

Mandatul de brokeraj este contractul dintre un asigurat (clientul care a mai apelat sau nu
in trecut la serviciile intermediarului) sau un potential asigurat, in calitatea de mandant, i
brokerul de asigurare si/sau de reasigurare, in calitate de mandatar, prin care se
incredinteaza mandatarului negocierea sau incheierea contractelor de asigurare sau de
reasigurare, acordarea de asistenta inainte si pe durata derularii contractelor ori in legatura
cu regularizarea daunelor, dupa caz.

Al treilea capitol se refera la contractul international de agentie. Este acel contract
incheiat intre comercianti independenti, avandu-gi sediul in state diferite, in temeiul caruia
una dintre parti (agentul) se obliga sa promoveze afacerile celeilalte parti (principalul), intr-un
teritoriu determinat, prin obtinerea de oferte, negocierea de contracte pentru principal si, in
masura in care imputernicirea prevede in mod expres acest lucru, incheierea de acte juridice
cu terte persoane pe seama principalului, in schimbul unui comision si fara ca intre partile
contractante sa existe raporturi de subordonare.

Contractul de agentie este o creatie a sistemului de drept anglo-saxon, care nu a
consacrat in mod distinct intreaga suita de contracte de intermediere care se gasesc in
dreptul romanist, ci a reunit in notiunea cuprinzatoare de contract de agentie toate formele de
intermediere, bazate atat pe reprezentarea directa, cat si pe cea indirecta. Astfel, cu toate ca
pentru desemnarea contractelor de intermediere au fost utilizate o varietate de notiuni ,
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contractul de agentie priveste toate ipotezele in care activitatea agentului vizeaza incheierea
de acte juridice in nume propriu si pe seama principalului, sau in numele si pe seama
acestuia, precum si acele ipoteze in care agentul este imputernicit in mod exclusiv sa
negocieze viitoare contracte cu tertii interesati, fara a avea dreptul sa il lege pe principal in
raporturile cu tertii.

Pentru examinarea regimului juridic ne vom raporta la prevederile cuprinse in modelul
de contract international de agentie (The ICC Model Commercial Agency Contract —
Publicatia nr. 644/2002, editia a ll-a), elaborat de Camera de Comert Internationala din Paris.
De asemenea, contractul de agentie va fi examinat si prin prisma Principiilor UNIDROIT
privind contractele comerciale internationale.

incheierea contractului implicd acceptarea de catre agent a imputernicirii acordate de
catre principal (care are valoarea unei oferte), pe calea unei comenzi lansate in sensul
promovarii gi facilitarii incheierii de contracte de vanzare-cumparare a marfurilor sale cu terte
persoane.

Obiectul material al contractului il constituie marfurile cu privire la care agentul
efectueaza operatiuni de intermediere gi care, ca efect al executarii contractului de agentie,
vor forma obiectul contractelor de vanzare-cumparare incheiate intre principal si terti.

in ceea ce priveste durata contractului de agentie, la momentul incheierii contractului, se
poate stabili, prin acordul partilor, o durata determinata sau nedeterminata a acestuia.

in ceea ce priveste legea aplicabild contractului de agentie (lex contractus), pentru
determinarea acesteia se va tine seama, in primul réand, de legea aleasa prin conventia
partilor (lex voluntatis).

Prin nagterea contractului de agentie, acesta are efectul de a inlocui orice alta
intelegere precedenta a partilor, cu privire la marfurile principalului si activitatile agentului de
intermediere intre principal si tertele persoane. Orice modificare pentru a fi valabila trebuie
consemnata in scris.

Efectele contractului de agentie constau in obligatile asumate de ambele parti in baza
contractului. indatorirea esentiald care poate fi retinutd in sarcina agentului in temeiul
contractului international de agentie, este aceea de a intreprinde toate demersurile necesare
in scopul de a promova vanzarea produselor principalului, in teritoriul convenit de catre parti
in primirea de oferte din partea tertilor, precum si in negocierea de viitoare contracte cu
acestia.

Agentul nu actioneaza in calitate de mandatar sau comisionar decéat in masura in care
aceasta posibilitate i-a fost recunoscutd pe cale conventionala. in cazul in care agentul
actioneaza fara a beneficia de o imputernicire din partea principalului sau, in executarea
contractului de agentie, depaseste limitele mandatului acordat, actele juridice incheiate de
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acesta cu tertii nu sunt de naturd sa produca efecte in raporturile dintre principal si terti.
Totusi, aceste acte pot fi ulterior ratificate de principal.

Prin incheierea contractului de agentie, agentul nu are dreptul de a face acte de
concurenta principalului, in acelasi teritoriu. Separat, prin conventia partilor se poate stabili un
nivel minim al vanzarilor pe care agentul trebuie sa le obtina in beneficiul principalului.

Pe tot parcursul executarii contractului international de agentie, agentul are obligatia de
a informa pe principal cu privire la toate activitatile intreprinse in temeiul contractului, prin
care promoveaza vanzarea marfurilor acestuia. Utilizarea numelui comercial, a marcilor si
simbolurile specifice activitatii desfasurate de principal, se va face Tn mod exclusiv in interesul
acestuia, pentru identificarea si promovarea marfurilor pentru care agentul efectueaza
activitate de intermediere.

Agentul are obligatia de a depune diligenta necesara verificarii solvabilitatii potentialilor
clienti ale caror oferte/comenzi le transmite principalului.

Obligatia de a plati comisionul este obligatia esentiala care poate fi retinuta in sarcina
principalului deoarece ne aflam in prezenta unui contract comercial, cu caracter oneros, in
care partile urmaresc obtinerea unui avantaj patrimonial in schimbul activitatii prestate. Daca
partile nu au stabilit Tn mod diferit prin contractul de agentie, comisionul este menit sa
acopere orice cheltuieli facute de catre agent in cursul executarii obligatiilor contractuale
asumate.

Principalul are Tindatorirea de a informa pe agent, ori de céate ori decide sa
comercializeze si alte produse decét cele care formeaza obiectul contractului de agentie si pe
care agentul le promoveaza ori le vinde in teritoriul stabilit, cu privire la aceasta intentie, in
scopul de a purta tratative pentru a decide daca bunurile in cauza vor face sau nu parte din
obiectul material al contractului de agentie.

Contractul de agentie inceteaza ca efect al ivirii oricareia dintre urmatoarele cauze
speciale prevazute de modelul de contract international de agentie elaborat de CCI. incetarea
contractului se produce prin expirarea termenului contractual convenit de parti, prin
denuntarea unilaterala de oricare dintre partile contractante sau prin rezilierea contractului fie
de catre agent, fie de catre principal.

Cu toate ca incetarea contractului de agentie s-a produs ca urmare a intervenirii
oricareia dintre cauzele mentionate anterior, agentul ramane imputernicit de principal, sa
indeplineasca acele acte, a caror neexecutare este de natura a produce pagube principalului
si intereselor sale. Ne referim aici la obligatia principalului de a plati agentului comision pentru
contractele incheiate ulterior datei incetarii contractului, obligatia principalului de a plati
agentului o indemnizatie la incetarea contractului si la obligatie de a restitui principalului toate
documentele si materialele aflate in posesia sa, pe care le-a primit in vederea executarii in
conditii corespunzatoare a contractului.
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Titlul V al lucrarii analizeaza contractul de intermediere ocazionala. Este contractul
prin care intermediarul se obliga fatd de client sa il puna in legatura cu un tert, in vederea
incheierii unui contract.

In ceea ce priveste raporturile existente intre partile contractuale, se arata ca, desi
intermediarul actioneaza in vederea satisfacerii intereselor cocontractantului sau si al
promovarii gi facilitarii derularii afacerilor acestuia, intermediarul nu este prepusul partilor
intermediate si este independent fata de acestea in executarea obligatiilor sale.

Ca natura juridica, contractul de intermediere ocazionala reprezinta un contract de
intermediere, avand un caracter ocazional, nefiind incheiat pentru dezvoltarea unor relatii pe
termen indelungat intre intermediar si cocontractant.

in mé&sura in care criteriul aplicarii lex voluntatis nu este incident, din cauza ca partile nu
au determinat legea aplicabila contractului, orice probleme referitoare la contractul de
intermediere ocazionala — in concret, aspectele privitoare la incheierea, interpretarea,
efectele, executarea si incetarea contractului — sunt solutionate prin aplicarea regulilor si
principiilor de drept recunoscute in mod general in comertul international, in materia
contractelor incheiate cu intermediari ocazionali. De asemenea, principiile UNIDROIT privind
contractele comerciale internationale sunt deopotriva aplicabile.

Obiectul contractului de intermediere ocazionala releva, asadar, si efectele specifice ale
acestuia, care deriva din nasterea de raporturi juridice intre intermediar si cocontractantul
sau. In primul rand, incheierea valabild a contractului naste o serie de obligatii comune ale
partilor, care se regdsesc, asadar, atat in sarcina intermediarului, cat si a clientului sau. in al
doilea rand, contractul naste obligatii individuale, specifice fiecareia dintre partile
contractante.

Incheierea valabild a contractului de intermediere ocazionald are ca prim efect comun
obligatia partilor de a-si executa indatoririle contractuale asumate cu buna-credinta si cu
diligenta unui profesionist.

Apoi, al doilea efect comun, rezulta In temeiul contractului de intermediere ocazional3,
partile pot intra in posesia anumitor informatii cu caracter confidential, esentiale pentru
desfagurarea in conditii optime a activitatii celeilalte parti, pe care sunt obligate sa le pastreze
si sd& nu le divulge, evitdnd astfel orice actiune de natura a prejudicia interesele
cocontractantului.

Principala obligatie a intermediarului este aceea de a furniza informatii clientului sau cu
privire la identitatea unor terte persoane ori cu privire la anumite afaceri care prezinta interes
pentru tipul de comert desfagurat de cocontractant. In plus, intermediarul poate sa se oblige
sa acorde asistenta cocontractantului sau, in cursul negocierii sau in vederea incheierii in
conditii avantajoase de contracte cu tertii.
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Contractul de intermediere ocazionala naste, de principiu, in sarcina intermediarului o
obligatie de neconcurenta. Apoi, o obligatia de respectare a exclusivitatii exista in cazurile in
care partile au convenit asupra inserarii in contract a unei asemenea clauze. Daca, insa,
contractul este reziliat de intermediar pentru neexecutarea obligatiilor asumate de catre
cocontractant, dreptul de a beneficia de exclusivitate acordat intermediarului, precum si
dreptul de a fi remunerat, se mentin si isi produc efectele pana la momentul la care contractul
ar fi incetat in conditii normale.

Toate activitatile pe care intermediarul le desfasoara, si mai ales natura comerciala a
contractului de intermediere ocazionala, indreptatesc pe acesta sa primeasca o remuneratie
din partea cocontractantului sau, corespunzatoare numarului si complexitatii operatiunilor
realizate. in ceea ce priveste modul de determinare a remuneratiei pe care intermediarul are
dreptul sa o primeasca, aceasta poate fi stabilita fie sub forma unei sume fixe, fie sub forma
unui comision. Intermediarul are dreptul la o remuneratie din partea clientului numai in cazul
in care contractul intermediat se incheie ca urmare a intermedierii sale. In lipsa conventiei
partilor sau a unor prevederi legale speciale care sa stabileasca cuantumul remuneratiei,
intermediarul are dreptul la o remuneratie in conformitate cu practicile anterioare stabilite intre
parti sau cu uzantele existente intre profesionigti pentru astfel de contracte. In cazul in care
intermedierea a fost realizata de mai multi intermediari, fiecare are dreptul la o cota egala din
remuneratia stabilita global, daca prin contract nu s-a stipulat altfel.

Tot in sarcina cocontractantului exista obligatia de a comunica intermediarului daca s-a
incheiat contractul intermediat, in termen de cel mult 15 zile de la data incheierii acestuia, sub
sanctiunea dublarii remuneratiei.

Contractul de intermediere ocazionala inceteaza pentru urmatoarele cauze: expirarea
termenului pentru care contractul a fost incheiat, rezilierea contractului de catre oricare dintre
parti pentru neexecutarea obligatiilor contractuale asumate de catre cealalta parte.

Titlul VIl al lucrarii analizeaza cazul special al persoanei care actioneaza in relatia
cu tertii in numele si pe seama ei insasi, dar in realizarea unui interes juridic si
economic comun. Este impartit in doua capitole.

Primul capitol se refera la contractul de franciza. Franciza este operatiunea economico-
juridica prin care un profesionist, francizorul, persoana fizica sau juridica, ce detine in
proprietate o serie de bunuri corporale sau incorporale asigura posibilitatea unui alt
profesionist sau mai multora, francizatii (beneficiarii), sa fabrice sau sa comercializeze sub
marca primului, folosind know-how-ul gi beneficiind de asistentd tehnica si in activitatea
comerciala, operatiune ce are la baza un contract incheiat in acest scop unde partile au o
serie de drepturi gi obligatii specifice, aflandu-se intr-o interdependenta.
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Contractul de franchising este acela prin care o persoana, francizorul, permite
exploatarea a unei marci sau unui brand de productie sau de prestare de servicii de catre o
alta persoana independenta, producator sau prestator de servicii, francizatul, alaturi de know-
how-ul, folosinta marcii sale si uneori o aprovizionare aferenta, pe care beneficiarul trebuie sa
le exploateze conform conventiei, in schimbul unei remuneratii . Francizatul actioneaza in
nume propriu $i pe seama sa, asumandu-si personal actele incheiate in aceasta calitate dar
in cadrul unui interes comun economic cu francizorul.

Francizorul este o persoana fizica sau juridica de drept privat, avand capacitate deplina
de exercitiu, independenta din punct de vedere financiar, care acorda in temeiul unui contract
dreptul de a exploata sau dezvolta o afacere a lui proprie, un produs sau un serviciu, precum
si know-how-ul, asistenta si tehnicile necesare afacerii, in cadrul unor prestatii succesive, in
schimbul careia este indreptatit la o redeventa.

Beneficiarul este un profesionist, persoana fizica sau juridica, selectionat de francizor,
care adera la principiul omogenitatii retelei de franciza, asa cum este ea definita de catre
francizor . El trebuie sa-gi fi manifestat vointa de a adera la principiul omogenitatii retelei, si
poate sa faca public faptul ca este o persoana independenta din punct de vedere financiar
fata de francizor ori in raport cu terte persoane.

Reteaua de franciza este un ansamblu de raporturi contractuale intre un francizor si mai
multi beneficiari, in scopul promovarii unei tehnologii, unui produs sau serviciu, precum i
pentru dezvoltarea productiei si distributiei unui produs sau serviciu.

Obiectul contractului de franciza trebuie inserat obligatoriu in contract fiind o clauza
legala obligatorie prin imperativul legiuitorului. Acesta este dublu, aflandu-ne in fata unui
contract sinalagmatic, si consta pe de o parte in clauza referitoare la dreptul de exploatare al
marcii si pe de alta parte in obligatia de plata a pretului.

Principalele forme ale contractului de franciza sunt: de distributie, de productie si de
servicii. Criteriul de clasificare este cel al domeniului de activitate in care opereaza franciza.

Contractul de franciza se formeaza inca din faza precontractuala. Scopul fazei
precontractuale este de a permite partilor sa-si contureze o decizie in sensul colaborarii.
Astfel, francizorul trebuie sa transmita toate informatile necesare pentru formarea
consimtamantului viitorului beneficiar.

Principalele obligatii ale francizorului sunt, in primul rand transmiterea semnelor
distinctive ale activitatii ce comert care sunt: marca, indicatiile geografice, firma, numele
comercial, emblema si titlurile de publicatii. Toate acestea sunt susceptibile a fi obiect al
contractului de franciza, sub forma conceptului francizabil.

in al doilea rand este obligatia de transmitere a know-how-ului. Acesta reprezinta un
ansamblu secret, substantial si identificat de informatii practice nebrevetate, rezultat al
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experientei furnizorului i testate de acesta; in acest context, "secret" semnificad faptul ca
know-how-ul, in ansamblul acestuia sau intr-o anume configuratie sau asamblare a
componentelor sale, nu este in general cunoscut sau accesibil cu usurinta; "substantial
inseamna ca know-how-ul trebuie sa includa informatii indispensabile pentru cumparator in
scopul utilizarii, vanzarii sau revanzarii produselor sau serviciilor prevazute in acord;
"identificat" reprezinta faptul ca know-how-ul trebuie sa fie descris intr-o maniera suficient de
completa care sa permita sa se verifice daca indeplineste conditile de confidentialitate si
substantialitate.

in al treilea rand, obligatia de asistenta se refera in principiu la doud mari categorii de
prestéri. in primul rand, este obligatia de a-i acorda asistenta tehnica continua si de a-i furniza
beneficiarului mijloacele de comercializare a produsului sau serviciului in domenii precum
organizarea, publicitatea, contabilitatea, financiar, de control si de gestiune precum si
asistenta juridica. in al doilea rand, in contractele unde este cazul apare o categorie de
clauze speciale care se refera la regimul aprovizionari si furnizarilor cu diferite produse pe
care francizorul trebuie sa le puna la dispozitie iar beneficiarul trebuie sa le pretinda pentru
aprovizionare, putand beneficia partial sau total de garantii de neconcurentd sau de o
exclusivitate la cumparare.

in al patrulea rand, obligatia de exclusivitatea teritoriala reprezinta o stipulatie
contractuala expresa si complexa in sarcina francizorului prin care acesta se obliga sa
promita a nu desfasura el insugi activitate comerciala cu un obiect similar celui regasit in
continutul contractului de franciza, printr-un intermediar ori prin alti beneficiari ai aceleiagi
francize, pe o arie geografica stabilita prealabil si descrisa in contract.

Obligatia principala a beneficiarului rezida in a plati francizorului o suma fixa in
momentul incheierii contractului si stabilitd prin acesta, iar ulterior o redeventa variabila,
negociata de parti, precum si o serie de alte taxe stabilite prin contract.

Simetric obligatiei de exclusivitate teritoriala ce revine in baza contractului francizorului,
si beneficiarul poate fi tinut de obligatia de aprovizionare exclusiva de la acesta ori de la o alta
sursa indicata expres de francizor.

Obligatia de dezvoltare a retelei rezida in datoria francizatului sa depuna toate eforturile
in vederea promovarii si extinderii afacerii in cadrul teritoriului in care el actioneaza si in
vederea unei colaborari cu francizorul pentru a proteja atat interesele lui cat si interesul
general al retelei de franciza de care este indisolubil legat, si s& se comporte ca un adevarat
profesionist responsabil si diligent.

Francizorul va putea impune in cadrul contractului clauza de neconcurenta prin care nu
va permite beneficiarului sa desfasoare o alta activitate paralela si de obicei personala
folosind know-how-ul primit de la acesta. Daca nu constituie conventie separata, clauza de
nonconcurenta apare in principiu intre francizor si beneficiari dar si intre beneficiari intre ei.
Separat dar tot in acelasi spirit obligatia de confidentialitate este tot o garantie a concurentei
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licite in raport cu beneficiarul si cu tertii, beneficiarului putadndu-i fi impuse conditii restrictive gi
ferme pentru asigurarea si pastrarea caracterului confidential al afacerii, i, in special, spune
legea, nedivulgarii spre utilizare a know-how-ului catre o retea concurenta.

Cesiunea contractului poate opera dar este esential sa se prevada cu claritate in
contract conditile in care ar putea opera cesiunea drepturilor precum si conditile de
desemnare a unui succesor.

inca din faza precontractuala partile pot negocia si apoi cuprinde in contract o serie de
sanctiuni ce vor interveni daca vreuna dintre ele rupe echilibrul contractului sau incalca, de
obicei prin neplatd, obligatile ce-i revin, aceasta fiind gi prima cauzd de incetarea a
contractului de franciza. Conditia legala stabilitd in sarcina francizorului este sa notifice in
scris beneficiarului orice incalcare a obligatiilor contractuale si sa-i acorde acestuia un termen
rezonabil de remediere.

Capitolul al doilea se refera la contractul de distributie exclusiva. Este acel contract de
drept comercial international, care se incheie pe termen lung, in temeiul careia una dintre
parti, numita furnizor, se obliga sa livreze celeilalte parti, numite distribuitor, pe baza unui
acord de exclusivitate, o anumita cantitate de marfa, pe care ulterior distribuitorul o revinde
catre terte persoane, clientii sai proprii, intr-un teritoriu determinat de catre parti prin contract
si utilizdnd marca furnizorului, in schimbul unei remuneratii constand in diferenta dintre pretul
de cumparare si cel de revanzare

in temeiul contractului de distributie exclusiva, raporturile care se nasc intre partile
contractante sunt bazate pe o succesiune de operatiuni, care au drept scop final promovarea
si vanzarea marfurilor unui profesionist, catre piete de desfacere si clienti din intreaga lume,
prin utilizarea de resurse minime si cu obtinerea de avantaje semnificative. Astfel, operatiunile
pe care executarea contractului le presupune constau in procurarea (cumpararea) unei
cantitati de marfa de catre distribuitor, si promovarea si revanzarea acesteia catre terte
persoane interesate, intr-un teritoriu anume determinat, in schimbul unei remuneratii.

Incheierea contractului de distributie exclusiva se face in forma scrisa si nicio modificare
ori adaugare la prezentul contract nu este considerata valabila decat daca este facuta in
forma scrisa.

Obiectul contractului de distributie exclusiva il reprezinta, in primul rand, cumpararea
succesiva de marfuri de catre distribuitor de la furnizor, in scopul revanzarii catre clientii
proprii din interiorul teritoriului stabilit. Prestatia distribuitorului cuprinde, de asemenea,
operatiunile de promovare a bunurilor furnizorului pe piata indicata, precum si acordarea de
service cu privire la aceste bunuri. Pe de alta parte, avand in vedere caracterul sinalagmatic
al contractului de distributie exclusiva, se va retine ca obiect al contractului i remuneratia
cuvenita distribuitorului in schimbul activitatii prestate in executarea contractului.
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Contractul va fi guvernat, din punctul de vedere al conditiilor de fond, de legea aleasa
prin consens de céatre parti (lex voluntatis). incheierea contractului de distributie exclusiva
inlocuieste orice alta conventie anterioara a partilor, avand ca obiect cumpararea de bunuri
de la furnizor, in scopul revanzarii acestora catre terte persoane, in cadrul unui contract de
distributie.

Drepturile si obligatiile partilor au caracter reciproc si independent, si pot fi clasificate
dupa cum urmeaza. In primul rand, in sarcina partilor se va retine o obligatie comuna, care
incumba agadar atat furnizorului, cat si distribuitorului — obligatia de confidentialitate.

in al doilea rand, efectele contractului constau in obligatile asumate de furnizor, care
are, in principal, indatorirea de a livra distribuitorului marfurile care fac obiectul contractului si
de a respecta exclusivitatea acordata acestuia.

Furnizor are obligatia de a incheia contractele mentiona si de a livra, in baza acestora,
marfurile catre cumparator, in scopul revanzarii bunurilor in cauza catre terti. Obligatia de a
incheia contractele de vanzare-cumparare cu distribuitorul si de a livra marfurile care
formeaza obiectul lor, nu transforma contractul de distributie exclusiva intr-o simpla
operatiune de vanzare-cumparare.

Exclusivitatea acordata distribuitorului se materializeaza, pe de o parte, in interdictia
stabilita in sarcina furnizorului de a acorda altor persoane dreptul de a vinde aceeasi
categorie de produse in zona geografica la care se refera contractul de distributie exclusiva,
iar pe de alta parte, in interdictia de a incheia el insusi acte de vanzare-cumparare cu tertii,
pe teritoriul convenit de parti.

Avand in vedere caracterul sinalagmatic al contractului de distributie exclusiva, fata de
obligatia asumata de distribuitor de a cumpara bunurile produse de furnizor pentru a le
revinde catre terte persoane in teritoriul convenit prin contract, furnizorul igi asuma, la randul
sau, obligatia de a acorda distribuitorului dreptul la primirea unei remuneratii constand in
diferenta dintre pretul de cumparare si cel de revanzare a bunurilor.

in sarcina furnizorului este retinuta obligatia de informare a distribuitorului, constand n
indatorirea furnizorului de a transmite distribuitorului toate informatile si documentele
privitoare la marfurile care formeaza obiectul contractului de distributie exclusiva, de care
distribuitorul are nevoie in scopul desfasurarii in conditii optime a activitatii sale.

In sarcina distribuitorului, incheierea contractului de distributie exclusiva presupune
prevederea a obligatiei de a prelua de la furnizor marfa, in scopul de a o revinde intr-un
teritoriu convenit de parti. Obligatia distribuitorului de a respecta nivelul minim de vanzari
convenit de parti la incheierea contractului nu este o obligatie de rezultat, ci este o obligatie
de diligenta.
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Corelativ obligatiei furnizorului de a face sa se incheie contracte de vanzare-cumparare
cu distribuitorul gi de a livra marfa, in sarcina distribuitorului este retinutd obligatia de
avansare a pretului convenit de parti.

Distribuitorul nu are dreptul sa reprezinte, sa produca sau sa comercializeze marfuri
aflate in concurenta cu cele produse de furnizor care formeaza obiectul contractului de
distributie exclusiva. In plus, pe tot parcursul executarii contractului de distributie exclusiva,
distribuitorul are obligatia de a transmite furnizorului orice informatii relevante operatiunilor
efectuate, contractului incheiat si care pot interesa comertul desfasurat de catre furnizor.

in final, obligatia esentiala ale distribuitorului, cu consecinte directe asupra remuneratiei
obtinute de acesta pentru executarea contractului, este obligatia de respectare a preturilor de
revanzare stabilite de furnizor, fie in sensul indicarii unor praguri minimale si maximale de
pret, fie in sensul fixarii propriu-zise a acestora.

in al treilea rand, efectele contractului se produc in patrimoniul distribuitorului, care are
obligatia de a prelua si de a plati pretul marfurilor achizitionate de la furnizorul-producator,
precum i de a promova vanzarea lor catre terti, cu asigurarea operatiunilor de service cu
privire la bunurile in cauza.

Din punctul de vedere al cauzelor a caror intervenire atrage incetarea contractului de
distributie exclusiva, acestea constau in: expirarea termenului contractual pentru care
contractul a fost incheiat, potrivit conventiei partilor, denuntarea unilaterala a contractului fie
de catre furnizor, fie de catre distribuitor gi rezilierea contractului de catre oricare dintre partile
acestuia, ca efect al neexecutarii obligatiilor asumate de catre cealalta parte.

In ceea ce priveste efectele pe care incetarea contractului de distributie exclusiva le
produce, acestea constau in anumite obligatii specifice care se nasc in sarcina partilor,
putand fi clasificate in mai multe categorii, dupd cum urmeaza: obligatii privind plata unor
indemnizatii la incetarea contractului, obligatii de neconcurentd si obligatii de restituire a
documentelor, marfurilor gi materialelor detinute Tn scopul executarii contractului.

Titlul VIII al lucrarii analizeaza aspectele de drept international privat privind
contractele de intermediere.

Legea aplicabila contractelor, in general, si contractului de intermediere, in special, in
scopul prezentei analize, este legea aleasa de catre parti, printr-un acord de vointa care
atrage localizarea actului juridic in sfera unui sistem de drept pe care partile I-au considerat
adecvat contractului (lex voluntatis). in lipsa manifestarii de vointd a partilor, in sensul
identificarii legii aplicabile fondului contractului, acesta este supus unui sistem de drept
localizat pe criterii obiective, stabilite de lege. Astfel, lex voluntatis reprezinta expresia pe
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planul dreptului international privat, a principiului autonomiei de vointa a partilor, care sta la
baza conditiilor de fond ale contractelor in general.

Obiectul vointei partilor consta in desemnarea unui sistem de drept care sa guverneze
toate aspectele de fond ale contractului, in sensul alegerii unei legi, adica a sistemului de
drept al unui stat, spre a se aplica cu titlul de lex contractus.

Alegerea legii aplicabile contractului trebuie sa fie expresa sau sa rezulte, cu un grad
rezonabil de certitudine, din clauzele contractuale sau din imprejurarile cauzei. in consecinta,
rezultd ca alegerea facuta de catre parti poate sa imbrace doua modalitati distincte, si anume
alegere expresa si alegere tacita.

Partile pot alege sa supuna diferite elemente ale contractului unor legi distincte. Mai
mult, modificarea legii alese de catre parti poate interveni in orice moment, cu singura
conditie ca legea procesuala in materie sa permita schimbarea temeiului juridic al actiunii pe
parcursul procesului. Efectele modificarii lex contractus se produc retroactiv, de la data
incheierii contractului.

Limitele vointei partilor de determinare a legii aplicabile contractului sunt de doua feluri:
a) generale, atunci cand constituie cauze de inlaturare de la aplicare a oricarei leqgi
competente de a guverna un raport juridic in temeiul unei norme conflictuale; b) speciale,
constand in exceptii de la principiul libertatii de vointa a partilor in materia contractelor.

In masura in care lex voluntatis nu a fost stabilitd de parti nici expres, nici tacit, criteriul
localizarii obiective a contractului, avand caracter subsidiar, devine aplicabil. Astfel, conform
primului criteriu de localizare obiectiva, cel in functie de tipul specific de contract, contractele
de intermediere sunt supuse legii tarii in care intermediarul, care este prestatorul de servicii,
isi are resedinta obisnuita.

Indirect primul criteriu satisface si cel de-al doilea criteriu prevazut de reglementarea
comunitara, in sensul ca solutia propusa este aceea a aplicarii legii statului in care igi are
resedinta obignuita debitorul prestatiei caracteristice.

Atunci cand din circumstantele cauzei, rezultd fara echivoc ca un contract de
intermediere are in mod vadit o legatura mai strénsa cu o alta tara sau legea aplicabila lui nu
poate fi determinata potrivit celui de-al doilea criteriu de localizare obiectiva, intra in actiune
cel de-al treilea (legea proprie a contractului — the proper law of the contract) sau al patrulea
criteriu, $i anume contractul este reglementat de legea tarii cu care are cele mai stréanse
legaturi.

in altd ordine de idei, de principiu, in domeniul legii aplicabile contractului de
intermediere este sunt incluse aspectele ce tin de efectele fatd de terti ale executarii
contractelor de intermediere. Toate celelalte elemente privind contractul principal, perfectat
de intermediar cu tertul in numele sgi/sau pe seama principalului, vor fi supuse legii
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contractului respectiv (sau altor legi, dupa caz), ca acte juridice independente, care pot
imbraca orice forma juridica. Actele de executare efectuate pe teritoriul altui stat vor trebui sa
respecte si legile imperative ale statului respectiv, care este lex loci executionis.

Lucrarea de incheie cu expunerea concluziilor si propunerile de lege ferenda.
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